
12月９日(木) 15:00～18:00
※18:00からは懇親会を予定してございます。

　
ぜひご参加下さいませ。（受付開始 14:30～）

伝国の杜 大会議室伝国の杜 大会議室
住所：山形県米沢市丸の内一丁目2番1号

(税込)

売上増を実現できるＭＰ講座・米沢での開催が決定 12月９日(木) 
時間:15:00～18：00
会場:伝国の杜
　　 大会議室

3,000円/人
懇親会費別 4,000円（参加希望者のみ）

企業や官公庁等へ３０年以上のコンサルタント歴をもつ。ビジネスに不可欠
な企画と企画書の体系を創始、大企業を中心に多数の企業に導入。売上増の
方法論を編みこんだ企画書は企業の知的部門に深く影響を与え、その結果、
企画の達人とも仕掛け人とも呼ばれる。平成大不況下、全国の成功事例で培
ったノウハウを各企業に提供。売れない時代に売る各種方法論を構築。著書
は１００冊以上。中国語に翻訳されているものもある。

1.30年に渡る多くの企業の売上増支援に携わってきた高橋憲行。
その中で売上を上げるための方程式を導き出す。
体系化されたその手法は20年間”ＭＰ養成講座”を通じ受講生に
より再現され続け、年間200を上回る成功事例を輩出し続けている。

成功事例から読み解く
売上増を実現させる仕組みとは？

2.実際の成功に事例に触れることで理解力が増す！！
多くの成功事例には共通する部分と独自のものが混在しています。
その共通する部分はセミナー後、直ぐに誰でも実践できるものです。 

皆様お誘いあわせのうえ是非お越しくださいませ。

リーマンショック以降、
５年間は回復の見通しがない
売上増・Ｖ字回復を実現する対応策を明確にします

※参加費は当日会場にて徴収させていただきます。
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開催決定
ＭＰ講座in米沢
マーケティング・プランナー養成特別講座

東京で21期、富山で5期、関西で4期、その他全国で開催、成果を生み出しているあの人気講座が、いよいよ米沢で開催決定！

テーマ

事業の基本システム

外的環境

成果目標・経営成果内的環境

サブシステム

組織概要 （スケジュール別紙）

記入者

【第二課題】コンセプトマップ01

コンセプト

ターゲット

・増販情報センター新潟は新潟県の真ん中、県央地区に位置し、
ＣＴＰＴマーケティングセミナーの開催実績、経営講座の講師多数
実績がある。

・ＭＰ講座開催に向けて各地公的機関を巻き込んだ、ミニセミナー
開催予定。（第1回目見附地区3/3）

・県央地区は製造業社数の割合が高く、もの作りが中心なので、
マーケティング意識を高めたい。

増販情報センター新潟 高橋 真由美

公的機関との連携で

CTPTマーケティングセミナーから、

MP講座開催への集客企画

製造業を中心に、多くの企業が自社製品の開発を進めており、
マーケティングが重要視されてきている。

市場としてマーケティングの勉強会のニーズがある。

市場に自社の商品のどういった価値を伝えるのか、価値作り
がポイントとなる。しかし、今の形態を変えられないので、経営
者は絞込みができない。

【第１ﾌｪｰｽﾞ】公的機関からMP講座開催の理解をもらう
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ＭＰ講座

企画塾本部との連絡

ＭＰＡ手配、営業部門のバックアップ

ミニセミナー、ＣＴＰＴマーケティング説明、広報＆宣伝活動

公的機関、クライアントとの連絡、情報交換、セミナー開催協力をもらう

ミニセミナー、ＣＴＰＴセミナー、ＭＰ講座開催企画決定

顧客情報、セミナー状況の管理、データ化

地元企業、団体に対して、出張セミナーを行なう

次回セミナーへのフォローアップ

100名規模のＣＴＰＴマーケティングセミナーを行なう

次回セミナーへのフォローアップ

ＤＢ

セミナースケジュール調整、セミナーツール準備

8名参加のＭＰ講座in新潟を行なう

次回MP講座＆渋谷MP講座へのフォローアップ

企
画
塾

自社価値やマーケティング思
考を必要としている、新潟県
の製造業・企業・商店

欲しかった売れる仕組みが手に
入る！公的機関とも連携してい
る増販情報センター新潟

営業事務局

山田事務所

ミニセミナー ＣＴＰＴセミナー ＭＰ講座

【第2ﾌｪｰｽﾞ】各地セミナー開催、開催スケジュール、内容決定

【第3ﾌｪｰｽﾞ】100名参加のCTPTマーケティングセミナー開催

【第4ﾌｪｰｽﾞ】MP講座開催 5月よりスタート

増販情報センター
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顧客

顧客状況顧客心理段階

事業体

業務
（何をするか）

担当

（誰がするか）

ツール 情報 費用
（いくらか）

段階目標
（どう見積もるか）

備考

留意すべきこと

美容室ＮｕｔｓのＷケアサポートシステムの浸透と

スタッフ育成を目的とした増販増客支援

１ＰＴ（プロセスツール）設計 サマンサハート 高橋真由美
記入者

ＰＴ（プロセスツール）設計 サマンサハート 高橋真由美
記入者

成果目標・経営成果

既存客へのＷケアサポートシステムサービスの告知・提案と満足度ＵＰ

８月告知客数 １００名

□顧客ﾍｱｹｱｱﾝｹｰﾄ
調査

□店内ｻﾎﾟｰﾄｽｸﾘﾌﾟﾄ
作成

□告知ＰＯＰ作成

□商品・サービス小冊
子作成

□顧客ﾘｽﾄ

□ｱﾝｹｰﾄ調査資料

□施術ｽｸﾘﾌﾟﾄ・ﾎｰﾑｹｱｽｸﾘﾌﾟﾄ

□告知ＰＯＰ

□店内告知POP設

置

□システム紹介用
店内ツール配置

□ｼｽﾃﾑ告知ｼｰﾄ

顧客全体に向けて大まかなWｻﾎﾟｰﾄｼｽ

ﾃﾑを紹介する店内用ｼｰﾄ

□店内告知POP

□施術ｽｸﾘﾌﾟﾄ・ﾎｰﾑｹｱｽｸﾘﾌﾟﾄ

□問合せ対応

□ｼｽﾃﾑ紹介（季節
感・安心感のあるｻ
ﾎﾟｰﾄへ誘導）

□ｶｳﾝｾﾘﾝｸﾞによる
個別対応

□Ｗｹｱｻﾎﾟｰﾄｼｽﾃﾑ 夏ﾂｰﾙ

髪のﾀﾞﾒｰｼﾞが紫外線によるものかを判
断して、最適なｻﾛﾝｹｱｹｱを紹介

□施術ｽｸﾘﾌﾟﾄ

〔施術提供・商品販
売〕

□施術とｶｳﾝｾﾘﾝｸﾞに
よる個別対応

〔事後ﾌｫﾛｰ〕

□ｼｽﾃﾑ効果測定

□ﾍｱｹｱ勉強会

□ｼｽﾃﾑ効果測定

□事前ｶｳﾝｾﾘﾝｸﾞ

□施術

事前
準備

認知

関心・記憶

行動

継続

□ｻﾛﾝｹｱｱﾄﾞﾊﾞｲｽ・ﾎｰﾑｹｱｱﾄﾞﾊﾞｲｽ

□ｽﾀｲﾙｻﾎﾟｰﾄ保証ｶｰﾄﾞ

夏の手入れ方法と次回のｻﾎﾟｰﾄ内容の
告知ｶｰﾄﾞ

□事後ｶｳﾝｾﾘﾝｸﾞ

□個客ｶﾙﾃ

広報宣伝担当

仕入れ・ﾂｰﾙ作成
担当

広報宣伝担当

仕入れ・ﾂｰﾙ作成
担当

広報宣伝担当

広報宣伝担当

□ﾂｰﾙ作成費

□ＰＯＰ作成

□８月来店客

目標 １２０名

□調査結果から
Nutsの特徴を明確

にする

□店内ｲﾒｰｼﾞの変
更

ｼｽﾃﾑを知ってもら
うことが大切

ｼｽﾃﾑを身近に感じ
てもらえることが大
切

家でも「毎日ｷﾚｲ」
「髪が伸びてもｷﾚ
ｲ」を感じてもらえる
ような対応を心が
ける

□事後ﾌｫﾛｰ

□再来店率UP活

動

家での手入れの大
切さを実感してもら
う

再来店しやすいよ
うにﾌｫﾛｰする

ﾄﾘｰﾄﾒﾝﾄﾒﾆｭｰ施
術客数

2名以上/１日

商品購入客

１名以上/１日

「最近髪がぱさぱさしてき
たな」

「はねるのが気になる～」

「そろそろ美容室に行こう
かな」

「いつもと店内の様子が
違うな。割引きｾｰﾙか
な･････」

「Wｹｱｻﾎﾟｰﾄ？何のこ

と？」

「お金がかかるのかな？
聞きづらいなあ････」

「本当にｷﾚｲになるのか
な」

「ﾀﾞﾒｰｼﾞはそれが原因な
のね」

「ふーん、Wｹｱｻﾎﾟｰﾄｼｽ

ﾃﾑってそういうこと」

「まあ、いちよ聞いておこ
う」

「へー、なんだかｽﾀｲﾙ、
いい感じ」

「これなら家でもできるか
も」

「よくわかんない････」

「わからなかったら聞いて
もいいのは安心ね」

「今度はどんなお知らせか
な？」

あなたも教えてもらった
ら？」

来店

ﾀﾞﾒｰｼﾞ診断

施術

接客対応

相談

特典提供

商品購入

再来店

告知

ｶｳﾝｾﾘﾝｸﾞ

ﾀﾞﾒｰｼﾞ診断

増販ｶﾚﾝﾀﾞｰを使っ
て定期的に、切り
口を変えて継続発
信

再ｱﾄﾞﾊﾞｲｽ

紹介ｸｰﾎﾟﾝ

ﾍｱｹｱ指導

同伴・来店

商品等販売

ファン化

〔事後ﾌｫﾛｰ〕

□増販ｶﾚﾝﾀﾞｰを使っ
て季節にあわせた提
案

サロンケア

施術担当

ホームケア

店販品販売担当

サロンケア

施術担当

ホームケア

店販品販売担当

サロンケア

施術担当

ホームケア

店販品販売担当

サロンケア

施術担当

ホームケア

店販品販売担当

□ﾂｰﾙ用紙・印刷
費

＠15×120

□ＰＯＰ作成

0円

0円

0円

0円

ＭＰ講座って何？

●企画書の本質を習得。問題解決の体系が身に着く
ビジネスの本質は「成果を出す」こと。売上増、集客増など、ご自身のビジネスをテーマに企画書

を作成いただきます。実体験を通して、企画書・マーケティングノウハウをより深く吸収できます。

●アドバイザーが１対１で個別指導
受講生お一人につき担当アドバイザーがつき、課題の作成を１対１でサポート。こうした“敏腕
エージェント”の存在が企画力を一段と高めます。座学形式のビジネススクールにはない大きな
特徴です。

●ビジネススキルを総合的に習得
仮説の立て方、調査、分析、プレゼン能力など総合的なビジネススキルが習得できる構成。

ＭＰ講座で輩出した成功事例（1部抜粋）

株式会社企画塾 〒150-0002 東京都渋谷区渋谷1-8-7第27SYビル8Ｆ tel:03-3486-6606   fax:03-3486-7099

ＭＰ講座の日程(仮)

●第１回スクーリング ２０１１年１月２７日(木) ●第４回スクーリング ２０１１年３月２９日(火) 

『人生企画』『課題構想書』の発表・講評 『フルパッケージ企画書』の発表と講評
第２課題の解説 成果発表大会の発表要領と解説

●第２回スクーリング ２０１１年２月１５日(火) ●成果発表大会 ２０１１年４月１２日(火)

『コンセプトマップと調査資料』の発表と講評 成果プレゼンテーションと表彰
第３課題の解説

●第３回スクーリング ２０１１年３月９日(水)

『ＰＴ設計書とツール案』の発表と講評
第４課題の解説

これらの事例は、ほんの一部です。受講中に成果が続出。ご自身にマーケティングノウハウが
身に付き、受講後も、売上増が継続するケースが多いのが特徴です。

※会詳細につきましては後日お送りさせていただきます。


